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Investicni potencial Rumunska

— Vysoké verfejné investice - cca 8 % HDP

— Fondy EU financuji vice nez 70% investi¢nich
vydaju

— Hlavni potrfeby: doprava, voda, energetika, mésta,
pramysl

— Ale: pomala pfiprava projektu, administrativa,
nedostatek lidi

— Rozdily mezi regiony, velikosti firem a technickou
vyspéelosti

— Pro exportéra: hledat projekt, zakaznika a
financovani
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Rumunska specifika

— Velka zemé, vyrazné regionalni rozdily

— Bukurest: nejvétsi trh, finance, rozhodovani,
ale i nejsilnéjSi konkurence

— Cluj, Timisoara, Brasov, lasi: prumysl, univerzity,
lokalni sité

— MenSi mésta a venkov: Casto vétsi potreba, ale
nizSi kupni sila

— EU: Zzadna cla, ale mistni praxe, jazyk a provozni
naroky zustavaji

— Rozhodnuti Casto zavisi na konkrétni kliCové osobé

— Osobni kontakt a duvéra nejsou ,soft skill“, ale
soucast prodeje
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Perspektivni
obory

— Infrastruktura a doprava
— Voda a zivotni prostredi
— Energetika

— Prdmysl a digitalizace

Obor # poptavka

Poptavka = problém + rozpocet + rozhodovaci
proces + nacasovani
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Infrastruktura a
doprava

— Nizka hustota dalnic, zastarala zeleznice,
potreba modernizace mestské dopravy

— Silny investi¢ni tlak: silnice, Zeleznice, méstska
mobilita, logistika

— Fondy EU i narodni rozpocCet podporuiji
modernizaci

— Ale: pomala priprava projektu, administrativa,
zpozdéni realizace

— Sledujte nejen tendr, ale i vitéze zakazky a jeho

dodavatelsky retezec
-
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Voda a zivotni prostredi

— Vyrazné investiCni potreby ve vodnim hospodarstvi |

— Nizka plnéni evropskych smérnic o pitné vodeé a
cisteni odpadnich vod

— Odhad investic do méstskych Cistiren a kanalizace:
cca 7 mld. EUR do 2030

— EU podpora: cca 2,94 mild. EUR z ERDF a
Kohezniho fondu 2021-2027

— Poptavka: uprava vody, Cerpani, kanalizace, Cisteni,
monitoring, fizeni provozu

— KIiC: kdo je provozovatel, kdo je projektant, kdo
realizuje stavbu
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Energetika

— Modernizace distribucCnich siti je kliCova pro
integraci obnovitelnych zdroju

— Priklad: Electrica Distribution Network Upgrade I
— EIB financovani: 200 mil. EUR

— Zaméreni: posileni sité, automatizace, dalkové fizeni a
méreni

— Pro Ceské firmy:
— komponenty a zafizeni pro sité

— méfeni, fizeni a monitoring

— automatizace provozu

— feSeni pro spolehlivost a udrzbu

— Ptejte se: co zakaznik potrebuje pro provoz, ne

jen pro ,zelenou transformaci”
A N
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Prumysl a digitalizace

— Rumunsko ma silné IT prostredi, ale podniky digitalizuji
nerovnomerne

— Zakladni digitalni intenzita SME: 44,3 % v roce 2025
(prumér EU: 71,4 %)

— Bariéry: naklady, finance, dovednosti, nejistota navratnosti

— Prilezitost neni ,digitalizace”, ale konkrétni problém:
— vyrobni proces a produktivita

— Tizeni zakazek a skladu

— udrZba a dostupnost dat

— kyberneticka bezpecnost

— Nabizejte méritelny vysledek, ne technologii jako takovou
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Oveéreni trhu pred vstupem

Ovéreni poptavky Identifikace Analyza Cenova hladina Ocekavani
zakaznika konkurence zakaznika
Nejdfiv zjistit, zda Kdo nakupuje: Kdo uz prodava, za Marze pro Dokumentace,
produkt nékdo fetézec, prodejce, kolik, jakym partnera, dodaci zaruka, servis,
skutecné potrebuje e-shop, pramysil, kanalem naklady, cenova dodaci lhita
servis pozice

Specifika rumunského e-commerce: stale vyznamna platba na dobirku, dominantni eMAG.ro, rozdily v online nakupovani mésto vs venkov
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Formy vstupu na trh

Forma vstupu

Kdy dava smysl

Co musite zajistit

Na co si dat pozor

Rumunské specifikum

Primy zakaznik

Distributor / zastupce

Projektovy partner

czechtrade.gov.cz | czechbusiness.gov.cz

Mate jasné
identifikovaného
zakaznika a produkt

Chcete rychlejSi vstup a
SirSi pokryti

Infrastruktura,
technologie, vefejné
zakazky

Komunikace, instalace,
servis, mistni podpora

Ovéreni zakaznikd, role,
marze, servisni model

|dentifikace investora,
projektanta, dodavatele

VysSSi naroky na vlastni
kapacitu

Riziko nejasné
odpovédnosti

Nutnost vstoupit dfive, ne

az u tendru

Bez mistni pfitomnosti je
obtizné udrzet vztah a
reagovat na provoz

Vybeér distributora je
strategickeé rozhodnuti a
rozdily mezi firmami jsou
veliké - nutna dukladna
due diligence

Mistni pfitomnost a
vztahy jsou klicoveé pro
pFistup k projektim

-
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Obchodni tipy

— Meéjte dvé urovné kontaktu:

— rozhodovaci uroven: duveéra, vize, obchodni
podminky

— pracovni uroven: specifikace, terminy, dokumentace

— Budte rychli, ale netlacte; komunikace muze byt
pomalejsi

— PiSte, co bylo dohodnuto; potvrzujte terminy a
odpovédnosti

— Ovérujte: identitu, reference, bonitu, opravnéni
jednat

— Neprodavejte z vysky; budte partner, ne lektor
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Ceho se vyvarovat

— Neprodavejte obecné - vzdy navazujte na
konkrétni problém zakaznika

— Nespoléhejte jen na e-mail - osobni
kontakt a telefon maji vyznam

— Nenechaveijte roli partnera neurcitou -
definujte, kdo co zajisti

— Nepodcenujte Cas a administrativu -
pocitejte s delSim rozhodovanim

— Nesnizujte vSe na cenu - vysvétlete
celkové naklady provozu

— Neignorujte servis - realizace a podpora
jsou soucasti nabidky
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Planované aktivity
CzechTrade Rumunsko

— 20.-21.10. 2026: Mise dodavatelt
pro kolejova vozidla a zelezniCni
infrastrukturu

— 3.—-5.4.2027: veletrh Foodservice &
Hospitality Expo

— 11.-14.5. 2027: veletrh DIGITAL
METAL & TIB

— Celoroc¢né: individualni sluzby pro
ceskée exportéry
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