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Export do Japonska? Co je dobré vedet...

Mgr. Jan Popelka, Karlovy Vary, dne 16.6.2026 WIS Bemsvcs
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Overview — Nissin Corporation

O Company hame Nissin Corporation / fix AEmsHtau

O Headquarter 1-23,Nishinomiya-hama,Nishinomiya, Hyogo prefecture, Japan
O Representative President: HISASHIGE AOKI

O Establishment 11t April, 1949

O Employees About 220 employees

O Business Distribution and Import-Export business

O Main products Industrial machinery / Chemicals / Paint

Industrial Materials / Electronics Materials
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Overview - Nissin Europe s.r.o.

O Company hame Nissin Europe s.r.o.
O Establishment 2002

O Address Kavci Hory Office Park, Na Hrebenech Il 1718/10,
140 00 Praha 4, Czech Republic
O TEL +420 226-209-035/036 (Czech/English)
+420 226-209-037 (Japanese)
O Business Import / Export of industrial machinery, paint, chemical products
O Customers Mainly Japanese companies located in Czech
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Global Sales Offices

B 12 global sales offices

Europe
* Prague, Czech Republic

v

$

>

East Asia North America

* Houston, USA
* San Luis Potosi, Mexico

-

* Shanghai, China
» Shenzhen, China

* Hongkong, China

uth East / South Asia

Taipei, Taiwan
Seoul, Korea

* Bangkok, Thailand
+ Jakarta, Indonesia
Hanoi, Vietnam

* Sri City, India
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Business area

Trusted Industrial Partner Since 1949

* Founded in 1949 as a specialist in industrial o
coatings e |
i,

C

* Long-term partner to manufacturers across
heavy industry, electronics, and mobility

* Expanded portfolio: machinery, equipment, £ M
components, electronic materials, RFID
©)
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* On-site focused approach supporting Eooug/ =\l J

customers’ manufacturing operations
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II 2. Specifika japonskych firem
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II Specifika japonskych firem

» dlouhovékost a udrzitelnost (&g Sinisé)
 az 33000 firem s historii vice jak 100 let
* nekolik set s historii i 500 let

» specificka struktura a vazby (52 7] keiretsu a 45 L sosa)

e Keiretsu: Mitsubishi, Mitsui, Sumitomo,
e SoOSa: Itocu, Marubeni, Nissin
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II Specifika japonskych firem

* fizeni a rozhodovani:
e systém (Ei& = ringi$o) rozhodovani odspodu nahoru
* nemawasi (fR[=8] L) pfedb&zné projednani

* filozofie kvality a procesu
* neustdlé zlepdovani (CLZE kaizen)
e temeslna dokonalost (%1E Y))
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II Specifika japonskych firem

 nedostatek mladych zaméstnancu

* pozadavky mladé generace na work/life, vysi mzdy a flexibilitu
* prumérna mzda 340 600JPY (cca 46 000CZK) v roce 2025

e stoupajici naklady provozu (hlavné energii)

* inflace, velmi slaba ména

« pokrogily vék vysokého managementu (FEXHFE %))

e tradicni zpusoby prace: faxy, razitka, platebni seky
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II 3. Export do Japonska a jeho uskali
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II Export do Japonska a jeho uskali

Nutné se pripravit na:

* silny konzervatismus a neduvéru

* nejprisnejsi kritéria na kvalitu, spolehlivost a obchodni etiketu
 dlouhodobé rozhodovaci procesy (mésice i roky)

* nezbytnost osobniho setkavani

e komplexni vnimani kvality japonskym zakaznikem

uspéch vyzaduje zasadni zmeénu pristupu oproti evropskému
businessu

vstoupit na japonsky trh primo (B2C nebo primy prodej firmam)
je pro zahranicni subjekty témér nemozné
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II Export do Japonska a jeho uskali

1. solo akce exportéra
* casove i financné nejnarocnéjsi s limitovanymi moznostmi
e vysoka pravdepodobnost neuspéechu (jazyk, legislativa, trh)

2. zalozeni pobocky primo v Japonsku
* cCasove i financnée také narocné
 vyhoda v moznosti osobniho setkavani a zameéstnani Japoncu
(loajalni, pracoviti).
e vysSSiduvéra u pripadnych partneru a zakazniku
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II Export do Japonska a jeho uskali

3. spoluprace s mistnim partnerem
e v zasade nutnost najit mistniho partnera: japonského
distributora nebo obchodniho zastupce (s6gd s6sa nebo
specializovana s6sa).
e zajisti logistiku, celni odbaveni, prepravu po Japonsku
* maji vybudovaneé vztahy a prehled o situaci na trhu

e viceurovnova distribuce: distribucni retézec v Japonsku ma
casto vice prostrednikt nez v Evropé, coz zvySuje konec¢nou
cenu produktu, ale zarucuje stabilitu trhu
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II Export do Japonska a jeho uskali

» Ceho se vyvarovat?:
 nulova tolerance vad vcetné obalového materialu
e tlaku na rychlé rozhodnuti (ultimata apod.)
 prehnané sliby zisku (vysoky zisk neni hlavni motivaci)
 primé odmitnuti nebo slovo , NE“
 skakani do reci a netolerance ticha
* neopravovat a otevrené nekritizovat
* intenzivni oCni kontakt a prehnana gestikulace
* nparusovani osobniho prostoru
 nedodrzeni hierarchie

 pozdniho prichodu
Y481/ e



II 4. Prostor pro dotazy a diskuze
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‘II Dékuji za pozornost!

©ONissin Corporation
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