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Prostředí, výzvy 
a doporučení 
pro české firmy



Informace o Kataru



– Hlavní město: Dauhá (Doha).

– Poloha: Poloostrov v Perském zálivu, 

jedinou pozemní hranici má se 

Saúdskou Arábií.

– Státní zřízení: Absolutní monarchie; 

hlavou státu je emír.

– Jazyk: Úředním jazykem je arabština, 

ale široce se používá angličtina.

– Měna: Katarský rijál (QAR).

– Populace: Přibližně 2,9 milionu, 

obyvatel, z nichž zhruba 85–90 % tvoří 

cizinci (migrující pracovníci). 

Základní fakta



Katarské bezcelní 

zóny

– Ras Bufontas Airport Free Zone: Nachází 

se v těsné blízkosti mezinárodního letiště 

Hamad (HIA) v Dauhá. Tato zóna je 

zaměřena na leteckou dopravu, logistiku, 

pokročilé technologie a zdravotnictví.

– Umm Alhoul Free Zone: Leží na jihu Kataru, 

strategicky umístěná poblíž přístavu Hamad 

Port. Tato oblast je orientována na těžký 

průmysl, námořní logistiku a energetický 

sektor.



Komplexní 
přehled podnikání 
v Kataru
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Katar jako atraktivní trh



Ekonomický a strategický kontext

Ekonomická diverzifikace

Katar snižuje závislost na zemním 

plynu a podporuje soukromý 

sektor, inovace a digitalizaci.

Růst nehydrokarbonových sektorů

Obchod, logistika, finance, zdravotnictví a 

cestovní ruch tvoří více než 60 % HDP a 

přispívají k růstu.

Strategická geografická poloha

Katar je logistickou branou mezi 

Evropou, Asií a Afrikou a vstupním 

bodem do regionu GCC.

Stabilní podnikatelské prostředí

Politická stabilita a silné veřejné finance 

vytvářejí předvídatelné podmínky pro 

investice a dlouhodobý rozvoj.



Hlavní výhody podnikání 
v Kataru pro zahraniční 
a české firmy

Moderní právní rámec

Katar umožňuje až 100% zahraniční vlastnictví, což zvyšuje kontrolu 

a ziskovost českých firem.

Výhody free zón

Katarské free zóny nabízejí daňové úlevy, osvobození od cel a rychlou 

administrativu pro firmy.

Špičková infrastruktura

Katar disponuje moderními přístavy, letištěm a digitální infrastrukturou 

podporující podnikání.



Obtíže a rizika podnikání 
v Kataru



Na co si dát pozor

Administrativní a regulatorní náročnost

Podnikání v Kataru je komplikováno 

zdlouhavými a méně transparentními 

úředními postupy mimo free zóny.

Závislost na sektoru LNG

Ekonomika Kataru je citlivá na výkyvy cen 

energií a geopolitické napětí v oblasti 

Hormuzského průlivu.

Regionální geopolitická rizika

I přes silnou diplomacii je třeba brát vážně 

geopolitická rizika v regionu Blízkého 

východu.

Kulturní a obchodní specifika

Úspěch v Kataru vyžaduje pochopení 

hierarchií, osobních vztahů a dlouhodobé 

budování důvěry.



Sektorové příležitosti

Informační a komunikační technologie

Katar masivně investuje do digitalizace, kyberbezpečnosti, cloudových služeb 

a umělé inteligence ve veřejném i soukromém sektoru.

Zdravotnická technika a služby

Rostoucí poptávka po moderním zdravotnickém vybavení a diagnostických 

přístrojích vytváří příležitosti pro české firmy.

Vzdělávání a odborný trénink

Katar vyhledává zahraniční know-how pro rozvoj lidského kapitálu a odborné 

vzdělávání.

Energetika a environmentální technologie

Obnovitelné zdroje a technologie šetřící energii jsou klíčové pro snižování 

emisí v Kataru.



Praktická doporučení



Často kladené otázky 
a závěrečné shrnutí

Realistická vstupní strategie

Úspěch na katarském trhu vyžaduje realistickou a dobře 

připravenou obchodní strategii s důkladnou analýzou trhu.

Proces založení firmy

Založení firmy v Kataru trvá několik týdnů ve free zónách, 

na pevnině závisí na typu podnikání.

Role místního partnera

Lokální partner není formálně povinný, ale je často klíčový

pro úspěch a budování důvěry.

Důležitost právního poradenství

Due diligence a právní či daňové poradenství jsou

nezbytné pro ochranu podnikání a duševního vlastnictví.



CzechTrade Katar



Hub Business Center – Burj Marina Lusail

12th Floor, Office No. 20 Street 303

Lusail, Doha

Qatar

– Individualní služby šité na míru

– Dlouhodobé asistence

CzechTrade Katar



Jak uspět na katarském trhu

– Obchod nelze dělat od stolu – osobní návštěvy 

a přímá jednání jsou nezbytné.

V Kataru nevznikne obchod bez osobního kontaktu, 

důvěry a fyzické přítomnosti.

– Katarci preferují dlouhodobá partnerství před 

jednorázovými dodávkami.

Stabilita, kontinuita a dlouhodobé závazky mají větší váhu 

než okamžitá cena.

– Uzavření obchodu může trvat déle – budování důvěry 

je zásadní.

Proces je vztahový, vyžaduje pravidelné schůzky 

a trpělivost.

– O katarský trh soupeří evropské, americké i asijské 

firmy – je nutné být velmi přesvědčivý.

Katar je vysoce konkurenční a preferuje špičková řešení 

s referencemi.

– Odpovědi mohou trvat déle, přímé „ne“ většinou 

neuslyšíte — je potřeba číst mezi řádky.

Nepřímost je součástí kultury; ticho často znamená 

negativní odpověď.

– Osobní přítomnost a pravidelné návštěvy jsou klíčové.

Bez fyzické aktivity v teritoriu ztrácí firma důvěru 

i pozornost.

– Hierarchie a rozhodovací procesy jsou formální — 

rozhodují nejvýše postavení.

Připrav se na více kol schvalování a nutnost „vstupní 

brány“ (správná osoba).

– Lokální partner nebo alespoň lokální zástupce výrazně 

zvyšuje šance na úspěch.

Pomáhá s kulturou, jednáním, kontakty i orientací 

v systému.
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